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最⼤化你的数据
 

1. 看似不相关的数据也有其价值        
2. 利⽤新技术分析过去⽆法分析的数据
3. ⾃⼰去创造数据
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Uber会持续收集⽤户⼿机的剩余电量信息。
为什么？
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当你的⼿机快没电了，Uber会涨价！
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Lenddo, ⼀家新加坡科技公司，帮助⾦融机构收集⽤户的社
交媒体数据。为什么？
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美国⼤型零售商Target和Kroger购买了卫星服务商RS Metrics
的实时卫星图像数据，他们打算做什么？
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分析停车场的实时卫星数据！
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最⼤化你的数据
 

1. 看似不相关的数据也有其价值        
2. 利⽤新技术分析过去⽆法分析的数据
3. ⾃⼰去创造数据
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库欣原油库存
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⼤数据营销之消费者分析

Nemesysco是以⾊列的⼀家⾳频分析企
业。他们监听消费者在售后服务的电话
信息，判断消费者的需求是否紧急。此
外，他们也通过监听保险报案电话，判
断报案⼈骗保的可能性。
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最⼤化你的数据
 

1. 看似不相关的数据也有其价值        
2. 利⽤新技术分析过去⽆法分析的数据
3. ⾃⼰去创造数据
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印第安纳⼤学Raymond Burke教授
亲⾃管理超市的⼏排货架。他的策略
帮助他的货架提⾼了30%的销量。他
是怎么做到的？
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3.3秒->2.1秒;  9次->5次 
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8.2秒->5.7秒;  20次->16次 
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产品接触增加85%
单位产品销量增加44%
总成交额增加38%
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正确认识数据的价值
 

只有⾜够了解消费者，才能⽤好数据            
只有⾜够了解⾃⼰，才能⽤好数据 
只有⾜够了解竞争对⼿，才能⽤好数据
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这是什么？
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这是⼀个⼿机摇步器。
为什么有⼈愿意花钱买⼿机摇步器？
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正确认识数据的价值
 

只有⾜够了解消费者，才能⽤好数据            
只有⾜够了解⾃⼰，才能⽤好数据
只有⾜够了解竞争对⼿，才能⽤好数据
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正确认识数据的价值
 

只有⾜够了解消费者，才能⽤好数据            
只有⾜够了解⾃⼰，才能⽤好数据
只有⾜够了解竞争对⼿，才能⽤好数据
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杀熟对企业⽽⾔未必是⼀件好事！
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谢谢⼤家！
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Target是怎么知道⼥孩怀孕的？
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⼤数据的应⽤
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⼤数据营销之产品预测

Cinelytic是位于洛杉矶的⼀家初创企业。
它致⼒于使⽤⼤数据和机器学习技术帮助
电影公司更⾼效的拍摄电影。使⽤的数据
包括已经上映的电影的内容、种类、剧
情，预算和票房，演员信息，社交媒体上
的讨论，⽹络的⾮法下载等。
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⼤数据营销之对⼿分析

⼏乎每⼀⽀NBA球队都配备了数据分析师。
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⾦州勇⼠被称为“NBA中的⾕歌”
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⼤数据营销之个性化推荐
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⼤数据营销之个性化定价

Orbitz的设备定价
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⼤数据营销之个性化定价

机票的IP地址定价
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⼤数据营销与传统定价

根据销量数据实时调整产品的售价

39


